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W h y  G l o b a l  C o m m e r c i a l i z a t i o n ?
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$55M(660억) vs $1.3B(1조 5,600억)

vs



Who we are?
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➢ 해외기술 사업화
해외 기술이전
해외기술 스카우팅
해외 파트너 발굴

➢ 제약/바이오 컨설팅
• 라이싱 임상개발전략
• 인허가 취득을 위한 조사분석 및 컨

설팅
• 제품 출시 및 라이프 사이클 관리
• 글로벌 시장 진입 전략
• 기술 평가
• 프& 리임버스먼트 전략

➢ IP 컨설팅
• FTO
• Evergreen
• Litigation
• Patent Portpolio
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Who are our clients?
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Who are our key clients?
NOVARTIS, Neem Biotech Ltd, BASF, Silence Therapeutics, Syngenta, Craun Research, etc

Cognis & IIDC Global BT( / ) ET, IT, NT, Energy F&B

(Technology Commercialization) , 20 950 (4Billions)

. 



Our Project Goal

Disclosure of Client and Client’s TechnologyMaximize

to the Potential PartnersOutreach

Deals between Client and PartnersOptimize
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How do we reach-out to potential partners?
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최적의 파트너 발굴을 위한 방법론 : 

[ Premium Profiling Service]

해외의 native consultant가 직접 PM으로 참여,

Pharmalicensing.com을 포함 온라인 리소스 뿐만 아

니라 당사의 오프라인 리소스도 가동하여 양방향으로

글로벌 파트너 발굴과 협상 진행

Strategic Partnering Search

Complete project

온라인 기반 Profiling Service

• Pharmalicensing.com

오프라인 글로벌 파트너 서치

• International Partnering Event

• 해외에서 개최하는 Conference, Seminar 등에 기술

을 등록, 노출 및 파트너링 참석

Deal Negotiation



Process for Profiling Service
- IIDC Global은 단계별 접근 방식을 통해 고객의 해외 사업화를 위한 전략 컨설팅 지원 및 사업개발과 사업화 추진
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Pharmalicensi

ng.com

Marketing 

Activities

Inquiries & 

Follow up

Engaging 

Potential 

Partners

Deal 

Negotiation

Complete 

Project

Upload company and 
product profile in 
Pharmalicensing.com
for 1 year

- News Letter
- Featured Tech

Contact identified 
companies leading to 
the next stage of the 
process, the 
conversation

Due diligence with 
Data Package/ 
Arrange meetings/ 

Company and 
product 
Profiling 
Editing

Finding partners 
through various 
marketing activities

Respond for 
inquiries and 
communicate 
with potential 
partners

CDA(Confidential 
Disclosure 
Agreement with 
Prospect

Deal financials, 
term sheets, and 
licensing/ 
collaboration 
agreements



www.Pharmalicensing.com
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“Pharmalicensing.com은 전세계에서 BT기술 관련 3만개 이상의 기술이
실시간으로 마케팅/거래되는 글로벌 기술이전/사업화 전문 Market Place입니다＂



www.Pharmalicensing.com

Online Technology Marketing : Pharmalicensing.com

✓ 기술마케팅 및 라이센싱을 목적으로 전세계 110개국 이상의 1,000여개의 기관이 23,000개 이상의 기술을 업로드

✓ 3만5천여명의 등록된 유저 및 월 200,000 이상의 페이지뷰
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www.Pharmalicensing.com
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- www.pharmalicensing.com은 다양한 분류체계를 제공함으로써 User의 편의성을 증가시킨 플랫폼을 운영중이며, 등록한 모

든 User에게 Newsletter와 e-Mail Blasting을 통해 Online Marketing을 시행 중에 있습니다.

http://www.pharmalicensing.com/
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www.Pharmalicensing.com
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www.Pharmalicensing.com
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www.Pharmalicensing.com

Online Technology Marketing 

Potential Licensee는 간편한 검색으로 원하는 기술을 찾고 궁금한 사항에 대하여 바로 온라인상 질의가 가능
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www.Pharmalicensing.com

Admin Tool
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: www.pharmalicensing.com은 다양한 분류체계를 제공함으로써 User의 편의성을 증가시킨 플랫폼을 운영중이며, 등록한

모든 User에게 Newsletter와 Featured technology를 통해 Online Marketing을 시행 중에 있습니다.

http://www.pharmalicensing.com/
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Process for Semi Partner Search

Kick Off Call
Pharmalicensi

ng.com

Prospect list & 
Non 

Confidential
summary

Engaging 
Potential 
Partners

Deal 
Negotiation

Complete 
Project

Establish clear and  
precise parameters 
for the project

Upload company and 
product profile in 
Pharmalicensing.com

10-15 prospects list 
generation  including 
name, website, contact 
info and any further 
information

Contact identified 
companies leading to 
the next stage of the 
process, the 
conversation

Due diligence with 
Data Package/ 
Arrange meetings/ 

Company and 
product 
Profiling 
Editing

Generate the 
Qualified Prospect 
list and Strategy 
Document within 
4weeks by Native 
Consultant

Client: in-depth 
review of 
Prospect List 
and Prioritize

CDA(Confidential 
Disclosure 
Agreement with 
Prospect

Deal financials, 
term sheets, and 
licensing/ 
collaboration 
agreements

- IIDC Global은 단계별 접근 방식을 통해 고객의 해외 사업화를 위한 전략 컨설팅 지원 및 사업개발과 사업화 추진
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Thank YOU

노경환 상무, IIDC Global Inc.
Jimmy.roh@iidcglobal.com

mailto:James.noh@iidcglobal.com

